
Finanzberater, Makler und 
Vermittler haben oft wenig Freude 
mit dem Sachversicherungsge-
schäft. Für viele bedeutet das 
Sachgeschäft  geringen Verdienst, 
komplizierte Bearbeitung und 
enormen Zeitaufwand. Anderer-
seits ist das Sachgeschäft für den 
Kunden immens wichtig. Hier 
kann er einsparen, hier fordert er – 
zu Recht! – hohe Servicestandards, 
zum Beispiel im Schadenfall. 

Die Lösung dieses Dilemmas kann deshalb 
nur lauten: Der administrative Aufwand 
muss reduziert werden, das Sachgeschäft 
muss einfacher, handhabbarer, übersicht-
licher werden. Vorteile, die die  DEMA-
Sachoptimierung bietet. Die DEMA-
Sachoptimierung ist die richtige Lösung für 
Ihr Sachgeschäft.       

 

Seit März dieses Jahres steht Ihnen die 
DEMA-Sachoptimierung zur Verfügung. 

Sie ermöglicht es Ihnen, Ihre Sachver-
sicherungen:

einfach und unkompliziert abzuwickeln.��

Einsparpotenziale zu erkennen.��

Lücken im Versicherungsschutz  ��
aufzuzeigen.

und Optimierungen durchzuführen. ��

Und, all diese Vorteile bekommen Sie inner-
halb von nur wenigen Minuten. Sobald Sie 
die Daten Ihres Mandanten erfasst haben, 
erhalten Sie sofort einen Über-
blick über mögliche Einsparpo-
tenziale. Sie erfahren zu welchem 
Zeitpunkt Sie und Ihr Man- 
dant diese gemeinsam umsetzen 
können. Darüber hinaus haben sie 
einen Überblick über den gesamten 
Sachversicherungsbereich Ihres 
Mandanten. Sie können Ihrer Bera-
tung die nötige Struktur geben. 
Ihr zeitlicher Aufwand ist reduziert 
und Ihr Mandant optimal versorgt. 

Vorteile für Sie und Ihre Kunden!      

Seit der Einführung  im März haben wir sehr 
positive Resonanz erhalten und weitere 
Updates vorgenommen. Alle wichtigen 
Informationen finden Sie unter:

www.dema-makler.de.
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Unterschrift Mandant

Mit meiner Unterschrift bestätige ich die Richtigkeit und Vollständigkeit der gemachten Angaben.

Ort, Datum

Unterschrift Interessent

Unterschrift Berater

Anwesende Personen

Sachoptimierung für den Haushalt.

Liquiditätsoptimierung

Vertrag

Vorversicherer Beitrag 
vorher 

Beitrag zukünftig Ersparnis Ablauf Empfehlung/Kundenwunsch

Privathaftpflichtversicherung

€
€

€

Tierhalterhaftpflicht

€
€

€

Hausratversicherung

€
€

€

Glasbruchversicherung

€
€

€

Unfallversicherung

€
€

€

Rechtschutzversicherung

€
€

€

Wohngebäudeversicherung

€
€

€

Kfz-Versicherung 1

€
€

€

Kfz-Versicherung 2

€
€

€

Kfz-Versicherung 3

€
€

€

€
€

€

€
€

€

€
€

€

€
€

€

Gesamtersparnis

Mandant

€

 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünscht
 Umstellung/Abschluss   Betreuung durch Maklerauftrag 
 nicht gewünschtJede gute Beratung braucht Kommunikation.Von einem guten Berater können Sie erwarten, dass Sie bei neuen Optimierungsmöglichkeiten Ihrer Versicherungen umgehend informiert 

werden und Ihr Berater gerne telefonisch vorab auf Sie zukommen möchte.

Selbstverständlich sind dabei auch verbraucherschutzrechtliche Vorgaben zu beachten. Für eine telefonische Kontaktaufnahme mit Ihnen 

ist Ihre Einwilligung erforderlich.Ja, für eine optimale Beratung willige ich ein, durch u.g. Firma bzw. Berater telefonisch bzw. per E-Mail kontaktiert zu werden. Tele-

fonische Betreuung wünsche ich von  ________ Uhr bis  ________ Uhr. Diese Einwilligungserklärung kann jederzeit – ohne Einfluss auf 

das Vertragsverhältnis widerrufen werden.

Max Mustermann

AXA
66.50 66,90

0,00 01.01.2011
HVAG

104.20 75,00 29,20 15.03.2010
Münchener Verein 140.57 90,13

20,40 01.01.2011
Gothaer

50.90 40,46 10,44 01.01.2011
Continentale

465.80 341,11 124,69 15.10.2010
Roland RS

201.50 132,83
41,51 01.01.2012

Generali
300.02 207,24 92,78 01.01.2013

R-R 4040 DA Direkt
540.40 501.23 39,17 01.01.2011

R-DT 1234 DA Direkt
320.10 330.45

0,00 01.01.2011

0,00

Risiko-LV
Dialog

124.60 112.30 12,30 15.12.2014

0,00

0,00

0,00

370,48

Ersparnis berechnen

Max Mustermann (in den Geschäftsräumen des Beraters)

Drucken
Formulardaten speichern

Formular leeren importieren

DEMA – Die MehrwertMakler für Ihr Sachgeschäft

Die Liebe zum Sachgeschäft:  
Die DEMA-Sachoptimierung

DEMA Maklerhotline

0941 6022888

Wir sind für Sie da!

ADMINISTRATIVEn AUFWaNd MINIMIEREN!

Sachoptimierung für den privaten Haushalt

erstellt am

Interessent

überreicht durch

Max Mustermann

Musterstraße 12

93051 Regensburg

Maklerbüro
Peter Musterberater

Regensburger Str. 12

93051 Regensburg

25.Februar 2010

Drucken Formulardaten speichern
Formular leeren importieren

Mit der neuesten Version ist die 
Sachoptimierung auch speicherbar!


