
ein neues Jahr mit neuen Chancen und 
Herausforderungen hat begonnen. Viele 
Marktteilnehmer schätzen das Jahr 2010 
schon heute als ein sehr schwieriges Jahr 
ein. Dabei waren die Voraussetzungen 
speziell für das Sachgeschäft nie besser. 
Neueste Umfragen belegen das!

Die Sehnsucht nach EINEM Berater 

Ein privater Haushalt hat im Durchschnitt 
zwischen 10 und 20 aktive Finanz- und 
Versicherungsverträge. Vermittelt haben 
die Verträge 5 bis 8 unterschiedliche 
Berater von Versicherungen,  Banken oder 
Bausparkassen. Aktuelle Umfragen (Stuart 
Truppner 12.11.2009) belegen die Sehn-
sucht der Kunden nach Beratung aus einer 
Hand! 

93,7 Prozent der Kunden wünschen sich ��
einen Berater

87,3 Prozent sind bereit, bestehende ��
Verträge überprüfen zu lassen und den 
Anbieter zu wechseln

Aber: Den meisten Kunden (über 
83 Prozent) wurde so ein Angebot 
in den letzten Jahren nicht unter-
breitet. Das ist eine Riesenchance. 
Gerade für Sie! 

Kunden wollen Kosten senken 

Der gigantische Erfolg unserer Kfz-Aktion 
2009 hat bewiesen, dass das Thema Kosten 
senken bei gleicher oder besserer Leistung 
beim Kunden einen äußerst hohen Stel-
lenwert hat. Auch deshalb wollen wir Sie 

in diesem Jahr mit unseren Mehrwerten in 
Ihrem Sachgeschäft unterstützen. 

Vermittler wollen 
einfache Abwicklung

Der wichtigste Faktor für Sie ist neben der 
Produktqualität eine einfache, unkompli-
zierte und schnelle Abwicklung. Dafür steht 
die DEMA Deutsche Versicherungsmakler 
AG. 

Der administrative und zeitliche Aufwand  
für den Abschluss einer Sachversicherung 
hat sich nach der VVG-Reform um ein 
vielfaches erhöht.  Auf vielfachen Wunsch 
haben wir uns auch dieses Jahr wieder 
entschlossen, alle drei Abwicklungswege 
(Papierantrag, Angebotssoftware Easy 
Insure und unser DEMA Online System)
anzubieten.

Speziell unsere Angebotssoftware Easy 
Insure steht für Sie seit dem  1. Januar 2010 
auf unserer DEMA Homepage zum Down-
load bereit. Mit Easy Insure haben Sie die 
Möglichkeit, in weniger als zwei Minuten 
einen unterschriftsreifen Hausratantrag 
inklusive aller erforderlichen VVG-Unter-
lagen und Beratungsprotokoll zu erstellen.

Beratungsdokumentation 
automatisch generieren

Besonders hinweisen möchten wir Sie auf 
die automatische Generierung der  Bera-
tungsdokumentation. Hier können wir  Sie 
speziell zum Thema „Haftungssicheres 
Beraten“ unterstützen.

Easy Insure-Vorteile 
auf einen Blick:

Antrag��
Produktinformationsblatt��
Beratungsdokumentation��
Vertrags- und Verbraucherinformation��
Produkthighlights��
Schadenanzeigen��

Ihr Feedback – Unser Anliegen

Unser wichtigstes Anliegen ist, Ihnen neben 
hochwertigen Versicherungslösungen echte 
Mehrwerte zu bieten. Aus diesem Grund ist 
uns Ihre Meinung wichtig. Bitte senden Sie 
uns beiliegenden Feedbackbogen an Fax 
0941 60224807 zurück. 

Wir wünschen Ihnen für das Jahr 
2010  viel Gesundheit,  Glück  und 
Erfolg. Auf die weitere Zusammen-
arbeit mit Ihnen freuen wir uns 
schon jetzt!

Januar 2010

der DEMA Deutsche 
Versicherungsmakler AG
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DEMA – Die MehrwertMakler für Ihr Sachgeschäft

Sehr geehrte Kooperationspartnerinnen und Kooperationspartner,

DEMA Maklerhotline

0941 6022888

Wir sind für Sie da!

Auch für das Jahr 2010 haben wir 
für Sie viele innovative Highlights 
in der Planung. Nähere Informa-
tionen erhalten Sie in Kürze.


